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На современном этапе развития банковской сферы существует множество видов 

кредитования, для различных целей и применения. Не исключением является и направления 

предпринимательства. В современной науке методами кредитования понимают определенные 

способы предоставления кредита и погашения кредита в соответствии с принципами 

кредитования. Различными способами кредитования пользуются, и имеют в приоритете 

индивидуальные предприниматели для эффективного развития своей деятельности. 

Предпринимательство можно охарактеризовать, как самостоятельную организацию, 

инициативную и рисковую деятельность. А главная характерная черта -  это финансовая 

независимость, поэтому в частых случаях инициаторы своего дела прибегают к банковским 

услугам, чтобы поддержать свое детище [1].  

 В каждой стране существуют различные способы поддержания роста промышленности, 

независимо от юридического статуса организации, и в каждой стране применяют различные 

программы для обеспечения устойчивого роста предприятия, не зависимо каким способом оно 

организовано, как отмечено в работе Э. Ю. Черкесовой: «Что иностранные конкуренты, для 

обеспечения устойчивого роста промышленности используют программу «инициатива 

инновационного партнерства США», как механизм стратегического управления 

технологической политикой , эта программа направлена на мобилизацию всех наших ресурсов, 

промышленность и сотрудничества с бизнес сообществом, участвующим в координации и 

разработке программ для развития инновационной и инвестиционной среды»[3]. Более 

перспективный и удобный метод на сегодняшний момент, является открытием кредитной 

линии, данный метод заключается в открытии банковского счета, на котором существует 

определенный кредитный лимит, которым может пользоваться предприниматель, он им может 

пользоваться по мере необходимости с целью оплаты предъявляемых ему платежных 

документов в течении определенного периода.  

Открытая кредитная линия в банке для предпринимателя является хорошей запасной 

подушкой, т.к. при чрезвычайной ситуации, предприниматель может воспользоваться 



банковскими услугами кредитной линии, которая может обеспечить ему сгладить 

непредвиденные финансовые проблемы. Также данная услуга предоставляет возможность 

оплаты расчетно-денежных документов, предусмотренных в договоре клиента и банка, 

кредитная линия заключается на один год, и меньше, это предусматривается договором. В 

течении действия договора клиент может в любой момент запросить ссуду и получить ее без 

дополнительных переговоров с банком. Но банк в свою очередь имеет право отказать клиенту 

при условии ухудшения финансового положения заемщика, по стандарту и требованию банка 

кредитная линия открывается лицам с устойчивым финансовым положением[4]. 

В течении сотрудничества клиента и банка лимит кредитной линии может 

пересматриваться. Процесс кредитования связан с изучением факторов риска предприятия, 

которые могут повлечь за собой непогашение и невыполнения обязательств в установленный 

срок. Кредитованием платежеспособных заемщиков производится с использованием 

контокоррентом – единого активно-пассивного счета, оно показывает финансовое положение 

организации, путем зачисления по дебету платежи клиента, а по кредиту зачисления выручки и 

другие прибыльные платежи в пользу организации. 

Естественно, что предоставляя такую услугу предпринимателю, Банк имеет 

определенный риск, поэтому необходимо обращать внимание и на управление организацией, по 

мнению Черкесовой Э. Ю.: «Компетентный менеджмент является основным условием 

конкурентоспособности предприятия, его финансового успеха, многие специалисты в 

управлении персоналом структурируют набор основных компетенций для менеджеров, выделяя 

в качестве основного конкурентного преимущества предприятия человеческий капитал и 

управленческий потенциал. Только та компания, которой удается эффективно использовать 

свои трудовые ресурсы, применять современные подходы к их оценке и развитию, формирует 

качественную систему управления, добьется успехов в своей деятельности» [2]. Нельзя не 

согласится, т.к. грамотное управление организацией является залогом успешного развития 

бизнеса. 

Можно сделать вывод о том, что кредитная линия может помочь предпринимательству, 

развивать свой бизнес. Но приобрести данную услугу тоже не просто, так как рассматривается 

предприятие как финансово устойчивый организм. 
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